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Reverse Factoring | Funktionsweise | Vorteile

Reverse Factoring ist eine Form von Factoring, bei der der Factor/Finanzdienstleister die Zahlung
des Abnehmers gegeniiber seinem Lieferanten vorfinanziert.

Der Kunde der Factoringgesellschaft ist der Abnehmer. Ihm geht es insbesondere darum, seine
Verbindlichkeiten gegen die (Haupt-)Lieferanten vorzufinanzieren -und zwar bankenunab-

hangig.
Dabei bezahlt der Factor nach einer Rechnungsverifikation durch den Abnehmer die Lieferanten-
rechnungen sofort und nach Moglichkeit unter Abzug von Skonto.

Aufgrund des regresslosen Forderungsverkaufs durch die Lieferanten, gewahren diese dem
Abnehmer langere Zahlungsziele - abgestimmt auf das zur Verfiigung stehende Limit.

Am Ende der Zahlungszielperiode zahlt der Abnehmer die Rechnung direkt an den Factor.
Zusétzlich werden ihm die Gebiihren/Zinsen fiir die Vorfinanzierung in Rechnung gestellt.

Mit Reverse Factoring die Einkaufsfinanzierung optimieren.

Woran erkennt man einen potentiellen Bedarf nach Reverse-Factoring?

» Konzentration auf wenige Lieferanten

> Kiirzere Zahlungsziele auf der Kreditorenseite als Debitorenseite ==> Liquiditdtsbedarf
» Ziel des Kunden, bankenunabhangige Alternativfinanzierung in Anspruch zu nehmen
» Teure Bankenfinanzierung

» Wachstum bzw. knappe Kontokorrent-Linien

Voraussetzungen?

> Mindesteinkaufvolumen mit den in Frage kommenden Lieferanten > 1 Mio. Euro p.a.
> Gute Bonitdat des Abnehmers/Kunden

» Forderungen des Lieferanten diirfen nicht abgetreten sein

> Lieferant muss Vereinbarung mit dem Factoring zustimmen

Vorteile:

Y

Freie Gestaltung der Zahlungsziele fiir Lieferantenverbindlichkeiten
Working-Capital-Optimierung

Ausweitung der Einkaufskapazitaten

Verbesserung der Einkaufskonditionen

Bindung der strategsich wichtigen Lieferanten

Keine Veranderung der eingespielten Geschaftsprozesse

Sofortige Liquiditdt durch Vorfinanzierung der Forderung
Ausweitung des Verkaufspotentials

Bindung eines strategisch wichtiten Abnehmers

100 Prozent Schutz vor Forderungsausfallen
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> Giinstigere Finanzierungskosten auf Grund guter Bonitat des Abnehmers

AblaufReverse Factoring

Lieferant

1. Bonitatsprifung eines Abnehmers
2. Rahmenvertrag Factori ng-

b A

Abnehmer
(lnitiator) 8, Bezahlung der Forderung

Institut
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Sie haben Fragen:
Heydt, Reims & Partner GmbH & Co. KG kurz: HRP

Carl-Zeiss-Strafse 2

63755 Alzenau Fon: 06023
94776-0 | Fax: 06023
94776-49

E-Mail: info@hrp.info | Internet: www.hrp.info
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