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Kautionsversicherung

1. Was ist eine Kautionsversicherung? - Definition und Begriffserklirungen

2. Die Wahl des Kautionsversicherers

3. Was bedeutet Kautionsversicherung fiir Thr Unternehmen?

4, Gestaltung des Kautionsversicherungsvertrages/der Avalkreditlinie

5. Mogliche/gangige Biirgschafts-/Avalarten innerhalb eines Vertrages

1. Was ist eine Kautionsversicherung? - Definition und Begriffserklirungen

Wer kennt nicht den Spruch: ,Den Biirgen sollst Du wiirgen”

Aus den Zeilen lasst sich erkennen, dass das Bediirfnis der Menschen nach Sicherheiten
stets ein elementares Anliegen war.

Seit Entstehung von Handel und Gewerbe bis in die heutige Zeit hat sich dieses Bestreben
nach Sicherheit fiir die Ausfithrung eines Auftrages/die Erfiillung einer vertraglichen
Verpflichtung kontinuierlich entwickelt und verstarkt. Heutzutage ist es in bestimmten
Branchen gang und gabe, dass exakt definierte Verpflichtungen eines Vertrages durch die
Sicherheitsleistung eines Dritten verbiirgt bzw. garantiert werden.

So entspricht die Kautionsversicherung dem traditionellen Biirgschaftsgeschift der
Banken/Kreditinstitute, das von den fithrenden Kreditversicherungsgesellschaften
angeboten wird.

Kautionsversicherung ist die Ubernahme von Biirgschaften/Garantien fiir bestimmte
vertragliche Verpflichtungen durch den jeweiligen Versicherer.

Der Biirgschaftsgeber ist gleichbedeutend mit Avalgeber, Avalist, Biirge.
Der Biirgschaftsnehmer ist in den meisten Fillen der Auftraggeber, es kann aber auch ein
drittes Unternehmen/ staatliche Institution sein.

Der Kautionsversicherungs-/Biirgschaftskunde ist der Auftragnehmer, Lieferant,
Leistungserbringer.
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2. Die Wahl des Kautionsversicherers

Gewadhrleistung

In Deutschland sind bezogen auf das gesamte Biirgschaftsgeschaft aus der Tradition heraus
nach wie vor die Banken/Kreditinstitute die fiihrenden Anbieter. Doch mit zunehmendem
Mafs sind es auch die Kautionsversicherer, die Marktanteile fiir sich gewinnen.

Die Wahl des Kautionsversicherers richtet sich zum einen nach dem gesamten Biirgschafts-
bedarf und zum anderen nach den benétigten Biirgschaftsarten (z. B. Mangelanspriiche-/,
Vertragserfiillungsbiirgschaft etc.), deren Grofienordnung und Risikobeurteilung.

Der potenzielle Kautionskunde steht also vor der dem Problem aus der Zahl der Anbieter
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und seinem individuellen Bedarf den geeignetsten Kautionsversicherer
(www.kreditversicherer.de) auszuwahlen.

Hierbei ist zu bedenken, dass einige der Gesellschaften erst ab einer gewissen Groflen-
ordnung bezogen auf den gesamten Bedarf unternehmensspezifische Biirgschaftskredit-
linien zur Verfligung stellen.

Hausbank Kautionsversicherer

Kontokorrent

Anlagenfinanzierung

3. Was bedeutet die Kautionsversicherung fiir Ihr Unternehmen?

Die Biirgschaften/Avale der Kautionsversicherer werden wie die Biirgschaften der
Banken/Kreditinstitute von den Auftraggebern/Biirgschaftsnehmern sowohl national als
auch international in der Regel als gleichwertig akzeptiert.

Auftrage sind oftmals kompliziert. Von daher sollte ihr Avalgeber bei der Erstellung der
Avale tiber das notwendige Branchen Know-How verfiigen. Dies ist bei den
Kautionsversicherern gewahrleistet und vor allen Dingen bei der Textgestaltung der
Biirgschaftsurkunden &uflerst hilfreich. Auch im Auslandsbereich ist eine kompetente
Beratung sowohl im Text- als auch im Bereich der Haftung gegeben.

Eine schnelle, unbiirokratische Ausfertigung fast aller Avale - im Normalfalle am Tage der
Einreichung - ist sichergestellt.
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Eine faire Preisgestaltung hinsichtlich der Pramie/ Avalprovision. Bei den individuell
kalkulierten grofieren Vertragen orientiert sich diese an der Avalprovision der Banken.
Auch im Bereich der Gebiihren (z. B. Mindestgebiihr pro Aval, Ausfertigungsgebiihr etc.)
sind die Kautionsversicherer wettbewerbsfahig.

Eine auf den Bedarf ausgerichtete Sicherheitengestaltung. Sie haften bei den Kautionsver-
sicherern nur mit den vereinbarten Sicherheiten.

Finanzielle, liquidititsmaflige Vorteile z. B. durch Anzahlungs-, Mangelgewahrleistungs-
und Zollavale.

Erweiterung Thres Kreditspielraumes bei Threr Bank und Ihres Spielraumes in der
Finanzdisposition durch eine Zusammenarbeit mit einem Versicherer.

4. Gestaltung des Kautionsversicherungsvertrages/der Avalkreditlinie

Grundsétzlich orientiert sich der Kautionsvertrag zum einen an den benétigten
Biirgschaftsarten und deren Hohe sowie zum anderen an dem Gesamtbedarf. Ob eine
Avalkreditlinie blanko, d. h. ohne Sicherheiten zur Verfiigung gestellt wird, ist von der
Bonitdt des Kreditnehmers/Kautionskunden abhéngig. Moglicherweise spielen auch die
bendtigten Biirgschaftsarten, die vom Risiko her betrachtet unterschiedlich beurteilt
werden, eine Rolle bei der Hergabe von Sicherheiten.

Hinsichtlich der Avalprovision kann angemerkt werden, dass fiir sog. Standardvertrage
eine fest tarifierte Jahrespramie = Avalprovision zum Ansatz kommt. Bei individuellen
Vertragen, die i.d.R. ab einem Gesamtbedarf von 1 Mio. Euro in Frage kommen koénnen,
wird die Avalprovision firmenspezifisch kalkuliert.

Die wesentlichen Einflussfaktoren fiur die Kalkulation sind:
Gesamtbedarf, Biirgschaftsarten, Bonitdt des Kautionskunden.

5. Mégliche/giangige Biirgschafts-/Avalarten innerhalb eines Vertrages

Bietungsbiirgschaft:

Wird benoétigt bei Ausschreibungen fiir Bauvorhaben etc. insbesondere bei
offentlich/rechtlichen Auftraggebern. Die Hohe des Biirgschaftsbetrages liegt zwischen 1
% und ca. 5 % der Auftragssumme. Laufzeit 3-6 Monate je nach Ausschreibungsdauer.

Vertragserfiillungsbiirgschaft:
Diese wird als Sicherheit fiir die ordnungsgeméafie Ausfithrung der vertraglich zu
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erbringenden Leistung benétigt. Die Biirgschaftssumme betragt 5 % - 20 % des
Auftragwertes. Zeitdauer in der Regel max. 1 - 2 Jahre.

Maingelanspriichebiirgschaft:

Fiir die erbrachten Lieferungen/Leistungen ist nach deren Abnahme diese Art der
Biirgschaft als Sicherheit zu hinterlegen. Sie wandelt die nach VOB und BGB moglichen
Sicherheitseinbehalte in Hohe von 2 % -5 % in Liquiditdit um. Laufzeit idR. 5 Jahre.

Vorauszahlungs-/Anzahlungsbiirgschaft:

Fiir Vorlaufkosten (Materialbeschaffung etc.) werden oftmals vertraglich Anzahlungen
bzw. wahrend der Abwicklung des Auftrages Abschlagszahlungen vereinbart. Als
Sicherheit verlangt im Gegenzug dazu der Auftraggeber Anzahlungsbiirgschaften, deren
Hohe auftragsspezifisch festgelegt wird.

Zollbiirgschaft:

Sinnvoll und notwendig z. B. bei Zahlungsaufschub fiir Einfuhrabgaben, bei
Praktizierung des Zolllagerverfahrens, im Veredlungsverkehr, Umwandlungsverkehr,
voriibergehende Verwendung oder im gemeinschaftlichen Versandverfahren. Bei Einsatz

dieser Biirgschaftsart entstehen Vergiinstigungen und Vorteile gegentiber den Behérden
in der EU.

Spezialbiirgschaften:

Fiir Hersteller und Héandler von Agrarprodukten sog. BLE- (Bundesanstalt fiir
Landwirtschaft und Ernahrung)-Biirgschaften, fiir den Einkauf von Eisen u. Stahl
(Delkrederestelle), fiir den Kauf von Branntwein (Bundesmonopolstelle) usw.

Auslandsbiirgschaften (Guarantees, Bonds, Fianzas):

Die Kautionsversicherer i{ibernehmen ihre Avale direkt gegeniiber den auslandischen
Auftraggebern (direktes Aval). Oft werden jedoch lokale Biirgen vorgeschrieben und
akzeptiert. Dann wird eine Versicherungsgesellschaft oder Bank vorgeschaltet (indirektes
Aval).
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1. In welchen Branchen wird Kautionsversicherung in Deutschland erfolgreich

praktiziert?
2. Welche Biirgschaften werden in der Regel nicht ausgestellt?

3. Welche wirtschaftlichen Grundvoraussetzungen erfordert die
Kautionsversicherung?

4. Welche Anforderungen werden an die Einzelbiirgschaften gestellt?

5. Kautionsversicherung im Vergleich zu Bankbiirgschaftslinien

1. In welchen Branchen wird Kautionsversicherung in Deutschland erfolgreich
praktiziert?

Das Bauhaupt- und Nebengewerbe sowie der Maschinen- und Anlagenbau sind die
Hauptzielgruppe und somit auch die Branchen in denen die Kautionsversicherung
tberwiegend praktiziert wird. Fiir diese Branchen ist besonders zu erwdahnen, dass die
Kautionsversicherer vor allen Dingen auch auf Biirgschaften fiir Arge-Partner
spezialisiert sind. Unternehmen in den Geschéftsfeldern landwirtschaftliche Erzeugnisse,
Spirituosen, Stahlhandel und Transport sind eine weitere Zielgruppe.

2. Welche Biirgschaften werden in der Regel nicht ausgestellt?

Avale mit einer langeren Laufzeit als 5 Jahre, Garantien (Ausnahmen auf Anfrage),
Rekultivierungsbiirgschaften (auch hier Ausnahmen auf Anfrage), Biirgschaften gem. §
648 a (Bauhandwerkersicherungsgesetz).

3. Welche wirtschaftlichen Grundvoraussetzungen erfordert die
Kautionsversicherung?

Fiir den Produktbereich “Standard-Kautionsvertrige (Avalrahmen bis 1 Mio. Euro)”
wird iiblicherweise vorausgesetzt, dass die Unternehmen 2 Jahre bestehen.

Weiterhin ist eine positive Unternehmensentwicklung Voraussetzung, die aus den zur
Verfligung gestellten bilanziellen Eckdaten gem. HRP-Fragebogen (s. unter HRP
Analysebogen) erkennbar ist.

Eine positive Bonitdtsbeurteilung der Banken und Handelsauskunfteien (z. B.
Creditreform-Bonitatsindex nicht schlechter als 300) ist erforderlich. Bei Bedarf werden
eine zeithahe Bilanz und G + V sowie eine aktuelle BWA benétigt.

Hinsichtlich individueller Kautionsrahmenvertragen (moglich fiir Biirgschaftslinien ab 1
Mio. Euro) ist immer eine umfassende Bonitatspriifung erforderlich.
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Folgende Priifungsunterlagen sind dazu erforderlich:

5 Wirtschaftsauskunft — Bonitatsindex besser als 299
5 Bankauskunft
5 HRP Analysebogen Kautionsversicherung s. unter HRP Analysebogen

Vollstandige und unterschriebene/testierte Jahresabschliisse der letzten 2

5 Geschiftsjahre (Bilanz, G+V, Priiffungsbericht u. Lagebericht), evtl. steuerliche
Erganzungsbilanzen, Konzernabschliisse

5 Zeitnahe BWA, Zwischenbilanz.

Klassen des
Bonititsindex Interpretation

100 - 149 Ausgezeichnete Bonitit

Sehr gute Bonitat

200-249 Gute Bonitit
250 - 299 Mittlere Bonitat
300-349 Schwache Bonitit

Sehr schwache Bonitat

500 Mangelhafte Bonitat

Ungentigende Bonitat/
Zahlungseinstellung

Sollten Sicherheiten notwendig sein, werden diese je nach Gesamtbedarf und den
bendtigten Einzelbiirgschaften (Anzahlungsbiirgschaften,
Vertragserfiillungsbiirgschaften etc.) individuell vereinbart.

4. Welche Anforderungen werden an die Einzelbiirgschaften gestellt?

In der Regel sollte ein ausgewogenes Verhiltnis der innerhalb einer Rahmenvereinbarung
zur Verfligung gestellten Biirgschaften gegeben sein. Z. B.im Baugewerbe sollte die
Relation zwischen Anzahlungs-, Vertragserfiillungs- und Magelanspriicheavalen sowohl
von Anzahl als auch betragsmafsiger Hohe hinsichtlich der jeweiligen Biirgschaftsart
risikogerecht sein.

Biirgschaften mit Garantiecharakter (Zahlung auf erste Anforderung ohne Einrede)
werden normalerweise nicht akzeptiert. Dies ist sinnvoll und schiitzt letztendlich vor
einer evtl. unberechtigten Inanspruchnahme.
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Avalen diirfen keine Laufzeiten tiber 5 Jahre zugrunde liegen.
Keine Biirgschaften nach § 648 des Bauhandwerkersicherungsgesetzes.

5. Kautionsversicherung im Vergleich zu Bankbiirgschaftslinien

In der Regel werden die Avale der Kreditversicherer sowohl national als auch
international von den Auftraggebern/Biirgschaftsnehmern akzeptiert und sind somit
Bankbiirgschaften gleichgestellt.

Hinsichtlich notwendiger Sicherheiten besteht der Vorteil, dass diese nur fiir den
bendtigten Bedarf - wenn erforderlich - vereinbart werden, wahrend im Kreditgeschaft
der Banken Avalkreditlinien id.R. auf die Gesamtverbindung/-kreditlinie angerechnet
werden.

Auswirkungen einer Kautionsversicherung fiir das Unternehmen

Die wohl wichtigste Auswirkung einer oder mehrerer Kautionsversicherung/en fiir ein
Unternehmen ist die Entlastung der Bankkreditlinie/n.

Schlussfolgerung: Erweiterung des Liquiditatsspielraumes.

Daneben orientiert sich die Sicherheitenvereinbarung - wenn notwendig — ausschlief-
lich an dem tatsichlichen Biirgschaftsbedarf, da die Kreditversicherer keine anderwei-
tigen Kredite zur Verfligung stellen und somit keine Anrechnung auf andere Kredit-
linien erfolgt.

In den erwdhnten Standardvertrigen werden von den Kreditversicherern auf Er-
fahrungswerten basierende Festpramien bzw. fixe Pramiensitze (entweder auf den zur
Verfligung gestellten Kreditrahmen oder bezogen auf den Kreditrahmen und dessen
Ausnutzung) berechnet.

Bei individuell vereinbarten Rahmenvertragen sind Kalkulationsfaktoren zum einen die
Branche des Kredithehmers und zum anderen der Gesamtbedarf, die Anzahl und Hohe
der bendtigten Biirgschaften und die Biirgschaftsart.

Zusammenfassend kann gesagt werden, dass sich die Pramie/Avalprovision an den
Avalsdtzen der Banken/Kreditinstitute orientiert. Dies trifft auch auf die Gebiihren die
Ausstellung der Urkunden zu.

In den erwdhnten Standardvertragen werden von den Kreditversicherern auf
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Erfahrungswerten basierende Festpramien bzw. fixe Pramiensatze (entweder auf den zur
Verfiigung gestellten Kreditrahmen oder bezogen auf Kreditrahmen und dessen

Ausnutzung) berechnet.

Sie haben Fragen:
Heydt, Reims & Partner GmbH & Co. KG kurz: HRP

Carl-Zeiss-Strafse 2
63755 Alzenau Fon: 06023 | 94776-0
Fax: 06023 | 9477649

E-Mail: info@hrp.info | Internet: www.hrp.info

Siehe auch: www kautios.versicherung.de

Ihr H R PTeam


mailto:info@hrp.info
http://www.hrp.info/
http://www.kautios.versicherung.de/

