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Unterlagen | Bonitat

Auf welche Priifungskriterien achtet ein Kreditversicherer

Finanzlage

Jahresabschliisse der letzten drei Jahre

Kennzahlenermittlung zu Fremdkapitalquote,
Anlagendeckungsgrad, Finanzierungsreichweite und Vergleich
mit Durchschnitts- und Zielwerten

Priifung der finanzwirtschaftlichen Planung

Ertragssituation

optimierter Gewinn = Umsatzrendite (Gewinn / Umsatz x 100)

Vermogenssituation

moglichst hohe Eigenkapitalquote = Eigenkapital /
Fremdkapital (Kernproblem des deutschen Mittelstands)

Managementqualitit

Geschiftsfithrer | Managementteam | stimmige
Unternehmensstrategie | Unternehmensnachfolge

Planung

Jahresplanung fiir 1 - 3 Jahre zur Einschatzung der Chancen
und Risiken in unterschied-lichen Szenarien (best case, mid
case, worst case)

Markt

Kenntnis der Branche, Konkurrenten | Unterscheidung zu den
Mitbewerbern | Markt-anteil, Kundenstreuung

Vertrieb und
Marketing

durchgéangiges Corporate Identity | strategisch ausgerichtete |
Vertriebsstruktur

Wertschopfung

Effiziente Gliederung der Arbeitsbereiche, insbesondere
Datenverarbeitung | Forschung und Entwicklung |
Mitarbeiterweiterbildung

VAT

Versicherungslimit

Positive Bewertung (Rating) fiihrt zu den notwendigen
Versicherungslimiten, damit kreditversicherte Lieferanten auch
in Zukunft auf Ziel Ihr Haus beliefern.
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Sie haben Fragen:
Heydt, Reims & Partner GmbH & Co. KG kurz: HRP

Carl-Zeiss-Strafse 2
63755 Alzenau

Fon: 06023 | 94776-0
Fax: 06023 | 94776-49
E-Mail: info@hrp.info
Internet: www.hrp.info
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