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Waren - Einkaufsfinanzierung

Einkaufsfinanzierung ist ein bankenunabhéngiges Finanzierungsinstrument, das hervorragend in unsere
Zeit passt: es macht Unternehmen flexibler und reaktionsschneller. Wahrend traditionelle Hausbanken
bei der Finanzierung von Umlaufvermdgen eher zuriickhaltend agieren, bietet Einkaufsfinanzierung fiir
diese Herausforderung die Losung: Einkaufsfinanzierung als eine innovative Alternative, die die
Vorfinanzierung von Waren, Importen und Konsignationslagern ermoglicht.

Wie geht Einkaufsfinanzierung?

In der Abwicklung des Wareneinkaufs tritt der Waren-Einkaufsfinanzierer als Handler zwischen
Lieferant und Kaufer auf.

Der Waren-Einkaufsfinanzierer kauft die Bestellung auf Geheifs des Kunden vom Lieferanten und bezahlt
diesen direkt. Die Ware wird zugleich an den Kunden weitergegeben, der fiir die endgiiltige Begleichung
der Rechnung an den Waren-Einkaufsfinanzierer nun bis zu 120 Tage Zeit hat.

Wann macht Einkaufsfinanzierung Sinn?

*  Finanzierung von Wachstumsphasen

+  Uberbriickung von Kapitalbindung

e Ergdnzung von Kreditlinien

e Erhohung der Liquiditat

* Ausgleich von Saisonspitzen

*  Verbesserung von Einkaufskonditionen

Kosten der Einkaufsfinanzierung

Die Kosten fiir den Einsatz von Einkaufsfinanzierung richten sich nach:

¢ Hohe des Skontos

e Artder Ware

* jdhrlichem Einkaufsvolumen

e der Bonitédt des Unternehmens

* der Bestellhdufigkeit

e und der tatsdchlichen Nutzungsdauer

Die tatsdchlichen Kosten steuern Sie als Kunde durch den Zeitpunkt der Riickzahlung selbst — je kiirzer
die Laufzeit, desto geringer die Kosten. In Abhangigkeit dieser Faktoren stellen wir unseren Kunden ein
personliches Angebot zusammen.
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Zielsetzung von Einkaufsfinanzierung

Sie gewinnen Zeit!

Sie konnen Ihre Waren genau dann bestellen, wann sie produzieren wollen und bezahlen Ihre Bestellung,
wenn Sie am Markt Umsatz generiert haben. So konnen Sie schnell und unkompliziert auf
Marktsituationen reagieren.

Sie erhohen Thre Liquiditat!

Sie entlasten Ihre liquiden Mittel durch gezielte Einkdufe und nutzen diese Zeit, bevor diese Lieferungen
zu bezahlen sind. So stabilisieren Sie Ihren Kassenbestand, ohne die kurzfristigen Bankverbindlichkeiten
zu erhdhen. Der beste Einsatz fiir die gewonnene Liquiditat? Innovation und Wachstum!

Sie sind flexibler!

Sie entscheiden unternehmerisch, wann und wie viel sie einkaufen — unabhéngig von Ihrer Bank und der
Marktlage, in der Sie sich gerade befinden. Mit Finetrading kann die finanzielle Belastung in
Spitzenzeiten auf bis zu vier Monate verteilt werden. So werden nur die bendtigten Volumina geordert
sowie der Ihr Wareneinkauf und Ihre Produktionszyklen effizienter gestaltet.

Sie sind ein starker Partner!

Mit Einkaufsfinanzierung konnen alle positiven Effekte des Skontos genutzt werden. Die Lieferanten
verbuchen einen schnellen Zahlungseingang — ein Plus fiir die Lieferantenbeziehung, das Image und Ihre
Verhandlungsposition.

Sie werden fit fiir das Rating!

Sie verringern durch den Einsatz von Einkaufsfinanzierung Ihren Verschuldungsgrad und festigen so
Ihre Position fiir anstehende Bankgesprache.
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Wareneinkaufsfinanzierung vs. Factoring

Wareneinkaufsfinanzierung

Wesen Einkaufsfinanzierung
Services Vorfinanzierung

N ab 50.000 EUR bis 10 Mio. EUR
Grofienordnung

Einkaufsvolumen

Vorlaufzeit 2-4 Wochen

Vertragslaufzeit u?befristet, jederzeit vom Kunden
kiindbar
flexible, unternehmerische
Entschei

Nutzungsquote ntscheidung

je Bestellung,
auch Einzelabwicklung moglich
Kennzahlenoptimierung beim
Bilanzeffekte Kunden,

Bilanzverkiirzung beim Lieferanten
Finanzierungsquote 100%
Kostensatz Abhidngig vom Skontobetrag

Debitorenmanagement Kein Effekt

Verbesserte Lieferantenbeziehung,

Kreditorenmanagement
& erhohte Bonitat

in allen Branchen und

Branchen . ,
Unternehmensgrofien einsetzbar

FACTORING

Ankauf von Forderungen
Finanzierung,
Delkrederetibernahme

Ab 100.000 EUR JU darstellbar
Bis zu 4 Monate

Mindestlaufzeit: 1 Jahr

definierte Debitoren werden
angedient

Bilanzverkiirzung und damit EK-
Quoten-Verbesserung

80-1000%
0,5-4%

Entlastung zu erwarten, Kunden
sind i.d.R. tiber Verkauf der
Forderung informiert - offenes
Verfahren

Kein Effekt

Fast alle Unternehmensgrofsen und
Branchen darstellbar

Einzelne Debitoren - darstellbar
Einzelne Rechnungen — darstellbar
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Wenn Sie Fragen haben - Ihr Ansprechpartner bei

HRP

Heydt, Reims & Partner GmbH & Co. KG - Zentrale

Detlef Heydt

Carl-Zeiss-Strafse 2
63755 Alzenau

Fon: 06023 | 94776 - 10
Fax: 06023 | 94776 - 49
E-Mail: heydt@hrp.info
Internet: www.hrp.info

Aktuelle News zum Forderungs- und Finanzierungsmanagement finden Sie unter www.hrp.info
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