
Jeder clevere Unternehmer weiß, wann er beim Wareneinkauf günstig zuschlagen
kann. Optimalerweise bezahlt er die Ware zum Skontozahlungsziel. Mit quickpaid
hat er dazu die nötige Liquidität – ganz schnell, flexibel und nach seinem Bedarf!

Linda Bleser,
Kundenbetreuerin

Zeit ist Geld – warum nicht beides?

Schon mal kalkuliert? Das Nicht-Nutzen von Skonto ist eine 
der teuersten Arten der Unternehmensfinanzierung über-
haupt. Diese Kosten sollten Sie unbedingt vermeiden und 
immer zu Skontokonditionen zahlen.

Wir verstehen ... manchmal reicht die Liquidität nicht aus, 
aber mit quickpaid haben Sie ein Instrument dafür! Im On-
line-Portal können Sie Ihre Rechnungen direkt begleichen 
lassen und sich den Skonto-Erlös sichern.

Zurückzahlen müssen Sie wahlweise erst in 60, 90 oder 120 
Tagen. In der Zwischenzeit bezahlen wir Ihre Lieferanten und
Sie sichern sich wertvolle Boni und Rabatte – so schlagen Sie
die Brücke zwischen Ihrem Einkauf und der Bezahlung durch
Ihre Endkunden.

Mit quickpaid bleiben Sie immer flüssig!

Jetzt kaufen, später zahlen – und trotzdem Skonto nutzen!



In unserer Branche findet eine hohe Konzentration auf nur wenige Lieferanten statt. 
Den Wareneinkauf über quickpaid zu finanzieren ist daher für uns ideal. Quickpaid 
ist in seiner Nutzungsmöglichkeit als Online-Portal im Vergleich zu traditionellen 
Bankprodukten unschlagbar.

Ernst Vasterling,
Inhaber der Handels-Services E. Vasterling e.K.

Optimieren Sie Ihren Wareneinkauf!

Kennen Sie das Problem? Nach einer umsatzschwachen Zeit
steigt die Nachfrage sprunghaft an. Jetzt muss Nachschub  
an Ware besorgt werden, doch die Kasse ist gerade klamm....

Mit quickpaid können Sie die Zahlung schieben... aber wie? 
Wir bezahlen Ihren Wareneinkauf!

Sie entscheiden, wann Sie ihn zurückzahlen möchten: 60, 90 
oder 120 Tage später. Dann, wenn Sie Ihren Umsatz bereits 
getätigt haben und die Kasse wieder gut gefüllt ist.

Profitieren Sie so vom antizyklischen Einkauf oder von nied-
rigen Rohstoff-Preisen. Optimieren Sie Ihre Lagerhaltung, 
nutzen Sie Sonderverkäufe und gleichen Liquiditätsengpäs-
se in Wachstumsphasen aus.

Mit quickpaid verfügen Sie immer über ausreichend Liquidi-
tät, um beim Wareneinkauf clever zuzuschlagen!

Ideal im Saisongeschäft – jetzt kaufen, später zahlen!



Der Liquiditätsengpass zwischen Vorproduktion und Verkauf ist extrem unsexy. Mit 
quickpaid können wir die Produktion vorfinanzieren und nach 120 Tagen haben wir 
mindestens die Hälfte der Ware wieder verkauft und schon Geld verdient.

Florens Knorr,
Geschäftsführer acáo GmbH

Verlängern Sie Ihr Zahlungsziel!

Kennen Sie dieses Szenario? Ihre Kunden sind lange Zah-
lungsziele gewohnt. Bei großen Abnehmern sind auch 60 
oder 80 Tage durchaus an der Tagesordnung, bis Rechnun-
gen beglichen werden.

Gleichzeitig ist die Produktion von Konsumgütern extrem 
kapitalintensiv. Die Fertigstellung kann locker acht Wochen 
in Anspruch nehmen. Gute Kaufleute planen zusätzlich zwei
Wochen Puffer für Lieferverzögerungen oder Unvorhergese-
henes ein.

Was tun? Mit quickpaid können Sie eine Brücke schlagen und 
Ihren Wareneinsatz unkompliziert vorfinanzieren. Wann Sie 
zurückzahlen, entscheiden Sie - 60, 90 oder 120 Tage später.

Sparen Sie sich lange Wartezeiten – laden Sie einfach Ihre 
Einkaufsrechnungen im quickpaid-Portal hoch und sichern 
Sie sich zusätzliche Liqidität. Die Registrierung ist kosten-
frei und komplett digital. Sicherheiten müssen nicht gestellt 
werden.

Produktion vorfinanzieren– jetzt kaufen, später zahlen!



Mit quickpaid ist die ausreichende Beschaffung von Rohstoffen und Ausgangs-
produkten nicht mehr der limitierende Faktor. Selbst wenn in Wachstumsphasen 
Liquiditätsengpässe auftreten, können die Nutzer für Nachschub an Waren sorgen.

Thorsten Klindworth,
CEO A.B.S. Global Factoring AG

Füllen Sie Ihr Lager auf – wann immer Sie wollen!

Wer kennt‘s nicht? Es winkt ein attraktiver Großauftrag, aber 
monatliche Zahlungsverpflichtungen mindern Ihre Liquidi-
tät. Zudem lassen sich Ihre Kunden ewig Zeit, bis sie Ihre 
Leistung bezahlen. Größere Mengen an Ware einzukaufen 
und dadurch Mengenrabatte zu realisieren, gelingt daher 
nur schwer.

Machen Sie sich unabhängig - mit quickpaid können Sie Ihr 
Lager mühelos auffüllen und den Wareneinkauf vorfinanzie-
ren. Zurückzahlen müssen Sie erst 60, 90 oder 120 Tage spä-
ter. Dann, wenn Sie Ihren Umsatz bereits getätigt haben und 
die Kasse wieder gut gefüllt ist.

Profitieren Sie so von Skontokonditionen, Boni und Rabatten 
und entlasten Sie Ihre Banklinie. Auch Ihre Lieferanten wer-
den quickpaid lieben, denn für sie werden Sie zum Sofort-
zahler. Ein Win-Win für beide Seiten!

Die Registrierung ist kostenfrei, schnell und komplett digital. 
Sicherheitenstellung ist nicht erforderlich.

Großaufträge realisieren – jetzt kaufen, später zahlen!



     ist ein Produkt der
A.B.S. Global Factoring AG
Mainzer Straße 97
65189 Wiesbaden
mail@quickpaid.com
+49-611 977 10 154

Was spricht für quickpaid?

Am Puls der Zeit
Dieses Produkt trifft absolut den ‚Nerv der Zeit’ bei Unternehmern wie mir, die los-
gelöst von traditionellen Wegen nach innovativen und schlagkräftigen Finanzie-
rungslösungen im kurz- und mittelfristigen Bereich suchen.

Selbststeuerung statt Vertragsbindung
Das Produkt ermöglicht eine starke Selbststeuerung und verpflichtet nicht wie viele 
andere Finanzierungsmodelle durch eine Vertragsbindung. So kann ich meinen Fi-
nanzierungsrahmen genau nach meinem Bedarf gestalten. Dieser Vorteil liegt doch 
auf der Hand!

Unternehmenswachstum gelingt aus dem Stand
quickpaid zahlt direkt auf meine Unternehmensziele ein. Das angestrebte Wachs-
tum lässt sich sofort umsetzen.

Ernst Vasterling, Handels-Services E. Vasterlig e.K.

Der Effekt von quickpaid – eine Beispielrechnung.

quickpaid kostet zwar Geld, es bringt aber auch deutliche Mehrwerte:
Liquidität – und damit einen größeren finanziellen Spielraum.
Damit Sie mehr Umsatz machen können.

Die Kosten für quickpaid liegen bei:
3,5% auf den Finanzierungsbetrag bei einem Zahlungsziel von 60 Tagen
4,5% auf den Finanzierungsbetrag bei einem Zahlungsziel von 90 Tagen
5,5% auf den Finanzierungsbetrag bei einem Zahlungsziel von 120 Tagen

Das bedeutet für Sie:
� Sie bestellen Ware für z.B. EUR 10.000,--
� Mit quickpaid können Sie zu Skontokonditionen zahlen, bei 3% Skonto reduziert 

sich der Rechnungsbetrag auf EUR 9.700,--
� Der Lieferant erhält sein Geld sofort.
� Sie finanzieren EUR 9.700,-- (EUR 10.000,-- abzgl. EUR 300,-- Skonto).
� Wählen Sie z.B. ein Zahlungsziel von 60 Tagen, fallen 3,5% quickpaid-Gebühr auf 

EUR 9.700,-- für die Finanzierung an, d.h. EUR 339,50. Diese Kosten bezahlen Sie 
mit Fälligkeit nach 60 Tagen.

Was kostet quickpaid effektiv?
EUR 339,50 quickpaid-Gebühr abzgl. EUR 300,-- Skontoertrag = EUR 39,50.
Darüber hinaus können Sie mit quickpaid Ihre Banklinie entlasten und müssen für 
diese Summe nicht den (teuren) Kontokorrentkredit der Hausbank in Anspruch neh-
men. Diese Kosten können zusätzlich gegengerechnet werden.


