CREDION | Produktiibersicht

Wachstumsfinanzierung Handel

Einkaufsfinanzierung auf Basis verbindlicher Auftrage Vorfinanzierung auf Basis von Planwerten
< Gegenstand Wareneinkaufsfinanzierung von Handelsgutern in Wareneinkaufsfinanzierung von B2B Handelsgdtern, flr die eine nachvollziebare Verkaufs-
bestehenden Lieferantenbeziehungen (B2B) und bei verbindlichen Auftragen. historie vorliegt und die Uber E-Commerce vertrieben werden.
¢ Nicht finanziert - Vorkasse-Zahlungen an Lieferanten ohne adaquate Besicherung « Vorkasse-Zahlungen an Lieferanten nur gegen adaquate Besicherung
werden - Unbesicherte Wareneinkaufe auf Lager ohne verbindlichen Kundenauftrag « Produkte ohne Verkaufshistorie und Absatzprognose
% Kreditvolumina + Ab 0,1 Mio. EUR bei revolvierender Lieferung « Ab 0,1 Mio. EUR bei revolvierender Lieferung
- Ab 0,5 Mio. EUR bei Einmaltransaktionen » Bis zu 1,5 Mio. EUR pro Kreditkunde
« Bis zu 6 Mio. EUR pro Kreditkunde + Bis zu 0,45 Mio. EUR pro Kampagne eines Kunden
< Kredit-Produkt - Transaktionsbezogener Einzelkredit (mit Tilgung bei Kundenzahlung) » Transaktionsbezogener Einzelkredit (mit Tilgung bei Kundenzahlung)
- Finanzierungslinie « Finanzierungslinie
- In beiden Fallen Liquiditatspraferenz fir CREDION « In beiden Fallen Liquiditatspraferenz fir CREDION
¢ Laufzeiten - Transaktionsbezogen: mind. 1 Monat, max. 3 Monate « Transaktionsbezogen: mind. 1 Monat, max. 3 Monate
« Finanzierungslinie: mind. 6 Monate « Finanzierungslinie: mind. 6 Monate
< Besicherung - Warensicherungstbereignung « Warensicherungsubereignung,
- Forderungsabtretung + Endkundensabtretung wird ersetzt durch:
- Endkunden-Bonitéat, ggf. verbunden mit L/C oder Hinterlegung auf Treuhandkonto - Factoring mit Abtretung oder

- Tilgung bei Warenentnahme aus ,Konsi-Lager"

¢ Zins 2,5% - 3,0% p. M. 2,5%- 3,0% p.M.

¢ Nebenkosten 15.000 EUR Onboarding-Kosten Pauschale 15.000 EUR Onboarding-Kosten Pauschale
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Produktiibersicht

achstumsfinanzierung Produktion Finanzierung von Transformation

Borrowing-Base

Revolvierende Kreditlinie, deren maximal
maogliche Nutzung an die Bestande und den
Wert des Umlaufvermdgens gekoppelt ist

Alle Produkte, die nicht markenunabhéngig
nach Gattung und Gute Uber eine
offentliche Borse handelbar sind oder
deren Wert bérsennah ermittelbar ist

Die Hochstgrenze der Finanzierung
betragt 60 % des Werts des finanzierten
Umlaufvermdgens des Zielunternehmens

« Variabler Betriebsmittelkredit: Grundlage
bildet der Wert des Umlaufvermdgens

Zwischen 12 und 36 Monate

.

Besicherung lGiber Umlaufvermégen
Forderungsabtretung
Warensicherungslibereignung

6-8% p.A.

Ca. 1.500 EUR/Monat Monitoringaufwand;
ggf. Kosten der Absicherung der Wert-
schwankungen von Besicherungsgitern

Auftragsbezogene Serienfertigung

Finanzierung des Wareneinkaufes flr die
serielle Fertigung von Gltern im Rahmen
eines Auftrages

Vorkasse-Zahlungen an Lieferanten (ohne
adaquate Besicherung); unbesicherte
Wareneinkaufe auf Lager ohne verbind-
lichen Kundenauftrag; Vorfinanzirung von
Lohnkosten; Produktion von Gutern ohne
Prototypen- oder Serienerfahrungen

Bei revolvierender Lieferung: >0,1 Mio EUR
Bei Einmaltransaktionen: >0,5 Mio. EUR
Pro Kreditkunde: bis zu 7 Mio. EUR

- Transaktionsbezogener Einzelkredit mit
Tilgung bei Kundenzahlung
Finanzierungslinie

« Transaktionsbezogen: mind. 1 Monat,
max. 3 Monate
« Finanzierungslinie: mind. 12 Monate

- Warensicherungstbereignung

- Forderungsabtretung

- Bonitat des Endkunden ggdf. in Ver-
bindung mit L/C oder Hinterlegung auf
Treuhandkonto

2,5% - 3,0% p. M.

Bei einmaliger Transaktion < 500.000 EUR
oder 1 Monat Laufzeit ist mit ca. 15.000
EUR Onboarding-Kosten zu rechnen

Restrukturierung

Finanzierung von EinzelmaBnahmen, die
Profitabilitat und CashFlow verbessern;
Ankauf von notleidenden Krediten

Finanzierung struktureller Defizite
Umfinanzierungen notleidender Kredite
ohne signifikanten Abschlag auf die Nomi-
nalforderung; Sanierungsplane, die aus-
schlief3lich auf Umsatzsteigerung basieren
Umsatzsteigerung

1 Mio. EUR - 3 Mio. EUR

« Tilgungsdarlehen
« Tilgung ein Mal jahrlich bis endféllig

Mindestens 1 Jahr, max. 3 Jahre

- Birgschaft samtlicher Gesellschafter
- Verpfandung der Geschaftsanteile des
zu Ubernehmenden Unternehmens

12% - 16% p.a. flir Liquiditat
Ab 30% p.a. Rendite auf den Forde-
rungsankauf von NPLs

Externes IDW-S6-Gutachten; Strukturie-
rungsgebihr (50% vorab, 50% bei Ver-
tragsunterschrift); Notarkosten

Ubernahmen

Anteilige Kaufpreisfinanzierung beim
Kauf von Unternehmen

Kauf von Minderheitsanteilen < 75%;
Ubernahme von insolvenzgefédhrdeten
Unternehmen

1 Mio. EUR - 7 Mio. EUR

- Tilgungsdarlehen
- Tilgung ein Mal jahrlich bis endfallig

Mindestens 1 Jahr, max. 5 Jahre

Burgschaft samtlicher Neu-Gesellschafter
(meist eine Firma), je nach deren GroRe
und Bonitat auch deren Hauptgesellschaf-
ter; Verpfandung der Geschaftsanteile des
zu Ubernehmenden Unternehmens

12% - 16% p.a.

Externer Beratungsaufwand fir sorgfalti-
ge Unternehmensprifung; Notarkosten



