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lhre Situation Problem iBanFirst Losung
e Sj EUR D (1
Sie kaufen in USD in einem Land wie z.B. Sie 'Fauschen U.B in USD (1x Kosten} * Sie tauschen EUR (ber iBanFirst zu guten
} . e |hr Lieferant erhalt USD und tauscht in - .
China ein Konditionen in CNY

bspw. CNY (1x Kosten) = 2x Kosten
* lhr Lieferant wird diesen Tausch
einpreisen

* Dank Payment Tracker ist die Zahlung fiir
beide Seiten transparent
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Einkauf in USD

*
Hausbank 1x Tausch zu erhéhten 1x Tausch zu schlechten :
Konditionen EUR/USD Konditionen USD/CNY

Lieferant

I
Kunde :lg

1x Tausch zu guten Konditionen EUR/CNY

iBanFirst
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lhre Situation

Sie kaufen in EUR im Ausland ein (Ausland =
Nicht EUR Land)
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Ihr Lieferant muss die EUR in lokale

Das Wechselkursrisiko wird in den Preis

Problem

Wahrung tauschen.

eingepreist (meist 5%+).
Lieferant hat haufig schlechte
Konditionen im Tausch, das wird
zusatzlich eingepreist.

iBanFirst Losung

Sie tauschen glinstig Gber iBanFirst in die
lokale Wahrung und senden diese an Ihren
Lieferanten

_>iBanFirst



+ ® ®
_iBanFirst

Technology beyond banking borders

Einkauf in EUR

Hausbank 1x Tausch zu schlechten Konditionen — LK
zusatzlich einpreisen der
_ Wechselkursschwankungen
Kunde :‘C Lieferant
Foa ) Fea )

1x Tausch zu guten Konditionen
iBanFirst
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lhre Situation

Sie handeln mit Produkten, die eine lange
Lieferzeit haben.
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Problem

Unsicherheit durch
Wechselkursschwankungen in der Zeit
zwischen Bestellung und Lieferung.

!

Ihre Marge kdnnte sinken oder negativ
werden.

iBanFirst Losung

e Kunde erstellt mit iBanFirst eine

individuelle Absicherungsstrategie
Diese ist speziell auf lhre Bedirfnisse
ausgerichtet und sichert Ilhre Marge

zuverlassig ab.
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Einkauf Warenwert 100.000 USD

]
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‘ Lieferantenrechnung in USD-Zahlungsziel 12 Monate '

Datum 15.01.2021 15.01.2022
{urs EUR/USD EUR/USD
“UR/USD 1,20 115
Es wird vereinbart, die Kurssabsicherung bei EUR/USD 1,20 100.000 USD werden wir vereinbart zu EUR/USD 1,20 gekauft
durchzufiihren: (83.333,33 EUR).
100.000 USD Ohne Kursabsicherung hétte das Untemehmen zu EUR/USD 1,15
83.333,33 EUR tauschen missen (86.956,52 EUR)

Ersparnis: 3.623,19 EUR
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lhre Situation

Sie bekommen Bezahlung in USD
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Problem

Die Wechselkursschwankung zwischen
Lieferung der Ware und Erhalt der Bezahlung

Ihre Marge ist gefahrdet

¢ Banken stellen schlechte Kurse fiir den
Tausch in Euro.

iBanFirst Losung

* Sie verkaufen via Devisentermingeschaft
die USD Uiber iBanFirst
* iBanFirst kann hier tauschen ohne
nennenswerte Margen um sein Buch
auszugleichen

 Aufgrund des Uberhangs an Importeuren
ist iBanFirst sehr daran interessiert diese
Differenz mit Exporteuren auszugleichen
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Typische Branchen von iBanFirst Kunden

Importeure Exporteure Konzerne Transaktionsgeschéft
Onlinehandler Maschinenbau Unabhangig von der Branche, nutzen uns Unternehmensnachfolge
EU Auto Reimporteure Chemieerzeugnisse viele Konzerne um Intercompany Zahlungen Freelancer
Textilhersteller Softwarehersteller ZUu managen. Real Estate
Rohstoffhandler Automobilindustri Tochtergesellschaften konnen dadurch Private Equity
GroRhandler Pharmabetriebe instant Zahlungen an die Muttergesellschaft M&A
Elektronikverkaufer Kunstofferzeugnisse leisten in der gewilinschten Wahrung.

Softwarehersteller
Automobilzulieferer
Pharmabetriebe
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Technology beyond
banking borders

Peter M. Badke

Partnership Manager

< pba@ibanfirst.com
& +49 89 26200696

Timur Coban
Partnership Manager

< tcb@ibanfirst.com
& +49 89 26200504
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